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CURRICULUM VITAE OF KIRK D. KLECKNER, CPA MBA ABV ASA‐BV CFF 
 

Kirk is currently: 

 President of ValuationUSA, LLC ‐ a valuation and succession planning firm serving closely held businesses and 
their owners 

 President of Automotive Development Group Capital and Consulting, LLC – dealership profitability consulting 
firm 
 

Kirk’s experience includes: 

 Seven years as Chief Financial Officer for a well‐respected Top 50 dealership group known for its world class 
customer experiences and business processes   

 Nineteen years with an accounting firm including roles as shareholder, Chief Operating Officer, and Director of 
Business Valuation and Litigation Support Services  

 Consulting work for hundreds of companies in an array of industries including but not limited to:  retail 
dealership, casualty insurance, distribution, manufacturing, construction, insurance, reinsurance, service, non‐
profit, bank, retail, tool and die, technology, trucking and warehouse 

 
Kirk is a CPA, MBA and has professional accreditations including:  

 Accredited in Business Valuation (ABV) from the American Institute of Certified Public Accountants (AICPA) 

 Accredited Senior Appraiser in Business Valuation (ASA‐BV) of the American Society of Appraisers 

 Certified in Financial Forensics, AICPA (CFF) 
 
Kirk’s expertise leverages both his professional and hands‐on industry experience as a Chief Financial Officer for a $500 million dollar business.  Kirk’s expertise and experience 
includes buying, selling and integrating of businesses; managing businesses; succession planning, business and intangible asset valuation for strategic transactions; income, gift 
and estate tax; owner transactions and litigation purposes. 
 
Kirk is a qualified expert witness with experience in complex business litigation, economic damages calculations, business valuation and intangible asset valuation. Recently, Kirk 
was a valuation expert in the greater than $100,000,000 damage award class action cases ‐‐‐ In re Volkswagen & Audi Warranty Extension Litigation (MDL 1790) and In re: 
Toyota Motor Corp. Unintended Acceleration Marketing, Sales Practices, and Products Liability Litigation (No. 8:10ML2151 JVS). 
 
Kirk was raised on an Iowa farm, received Accounting and Business Administration B.A. degrees from Wartburg College and a MBA from the University of Minnesota. Kirk 
believes strongly in giving back to the community and has served as the president of a college student body, St. Paul Jaycees and his church council, and organized Biloxi Builds, a 
volunteer relief group of 40 people that traveled to the Gulf Coast area to help with Hurricane Katrina redevelopment. 
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STATEMENT OF QUALIFICATIONS 

Academic and Professional Credentials 

 ABV ‐ Accredited in Business Valuation, AICPA,  
 ASA‐BV ‐ Accredited Senior Appraiser‐Business Valuation, American Society of Appraisers 
 CFF ‐ Certified in Financial Forensics, AICPA (granted exclusively to CPAs who demonstrate considerable expertise in forensic accounting through knowledge, skills, and 

experience in areas including: family law; valuations; financial statement misrepresentation; and economic damages calculations. 

 MBA ‐ Master of Business Administration, Concentration Finance, University of Minnesota 
 CPA ‐ Certified Public Accountant, State of Minnesota and Iowa 
 Bachelor of Arts, Accounting and Business Administration, Wartburg College 

Positions and Experience 

President – ValuationUSA, LLC (2008) – Professional services consulting firm specializing in the following areas:  
 succession planning, owner wealth accumulation, preservation and transfer planning 
 business and intangible asset valuation 
 gift and estate tax 
 strategic acquisition and divestiture transactions 
 value enhancement  
 expert opinions – litigation, economic loss / damage analysis and independent opinions / expert testimony 

President – Automotive Development Group Capital and Consulting, LLC (2009) – Business specializing in helping dealership groups and their owners establish and sustain 
competitive advantages that lead to performance at extraordinary levels.  

Executive Vice President and Chief Financial Officer ‐ Walser Automotive Group, Minneapolis, MN (2000–2007) ‐ Automobile dealership group with related leasing, collision 
repair, reinsurance and real estate operations ($500 million of revenues, fourteen locations and 750 employees) 

Chief Operating Officer, Director of Valuation and Consulting Department, and Shareholder ‐ Wilkerson, Guthmann + Johnson, Ltd., St. Paul, MN (1981 – 2000) ‐ Public 
accounting firm with 40 members and offices in St. Paul, Blaine and Minneapolis. Industries Served: Auto dealership, casualty insurance, manufacturing, construction, insurance, 
service, non‐profit, bank, retail, trucking and warehouse. 
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Professional Affiliations 

American Society of Appraisers, a Member and an Accredited Senior Appraiser‐ Business Valuation (ASA‐BV) ‐ ASA is an organization of appraisal professionals. The ASA 
promotes the exchange of ideas and experiences among its members; maintains the Principles of Appraisal Practice and Code of Ethics for the guidance of its members; 
maintains universal recognition that members of the Society are objective, unbiased appraisers and consultants, and awards professional designations to qualified members. 

American Institute of Certified Public Accountants, a Member and an Accredited in Business Valuation Member (ABV), Certified in Financial Forensics (CFF) 

Minnesota Society of Certified Public Accountants, a Member 

Twin Cities Estate Planning Council, a Member 

Select Presentations 

 Business Value: What Leads to a High Performance Manufacturing Business?,  2016 Minnesota Manufacturing Executives, Minneapolis, MN 

 Eight Characteristics of High Value Dealerships,  2014 Michigan Automotive Dealers Conference, Livonia, MI 

 Eminent Domain Asset Identification, Classification and Valuation, Eminent Domain 2011: Essential Updates and Issues, Hennepin County Bar Association, Minneapolis, 
MN 

 Eight Characteristics of High Value Dealerships (And Why Dealers Should Care About Them), 2010 AICPA Auto Dealership Conference, Phoenix, AZ 

 AICPA / ASA Business Conference Review, American Society of Appraisers, Minneapolis, MN 

 Fourteen Evolving Dealership Strategies, Chicago Automobile Trade Association / Compli, Chicago; Dealer Driving Force Group, Charlotte, NC 

 Integrating Business Value Creation and Tax Planning, 2010 Management & Business Advisers Conference, MN Society of CPAs, Minneapolis, MN 

 Tax Reduction Strategies for Today’s Business Environment, M&I Bank 

 What Leads to Dealership High Performance, The New Dealership Era Symposium Sponsored by Compli and Wells Fargo, Bloomington, MN 

 Business and Real Estate Valuation Timely Opportunities, Thrivent Financial Annual Meeting, Roseville, MN 

 Business Valuation for Attorneys, Various 

 Understanding Financial Statements for Attorneys, Various 
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Select Appraisal and Litigation Support Education

 ASA 2015 Advanced Business Valuation Conference, Las Vegas, NV 

 How Probability Affects Discounts for Lack of Marketability, 2015 

 ASA Annual Business Valuation Conference, 2015, 2014 

 MNCPA Business Valuation Conference, 2015, 2013, 2009, 2008 

 Price and Value: Discerning the Difference, 2015 

 National 7 Hour USPAP for Business Valuation, 2014 

 Michigan CPA Automobile Dealers Conference, 2014 

 Buying and Selling a Privately Owned Business, 2014 

 The NEW Choice of Entity Decision, 2014 

 The Best Income Tax, Estate Tax and Financial Planning Ideas of 2013 

 Family Law Conference, 2013 

 Valuing Early Stage Companies, 2013 

 Special Topics in the Valuation of Intangible Assets, 2012 

 Using Market Data to Support Real Estate Partnership Discounts, 2012 

 Reasonable Compensation: Application and Analysis for Appraisal, Tax and 
Management Purposes, 2011  

 AICPA National Business Valuation Conference, 2011, 2008 

 Factors of Comparability: Considerations Affecting Market Royalty Rates 
and Intangible Property Valuations, 2011 

 20th Annual National Expert Witness Conference, 2011 

 Pluris Discount for Lack of Marketability Study Results, 2010 

 Business Valuations for SBA Loan Purposes: Important Developments and 
Perspectives, 2010 

 The Exploration, Examination, and Dissection of Reasonable 
Compensation, 2010 

 Valuation Issues in Estate and Gift Tax, 2010 

 Advanced Issues in Fairness and Solvency Opinions, 2010 

 Real Option Valuation, 2009  

 Monte Carlo Simulation, 2009  

 Reconciling the Lack of Marketability Discount Theories, 2009 

 Reasonable Compensation, 2008 

 National Business Valuation Conference (AICPA / ASA) , 2008 

 Cost of Capital, 2008 

 ASA International Appraisal Conference 2008 

 Illinois Business Valuation Conference, 2008 

 Evaluating Risk Business Valuation Conference, 2008 

 Reconciling the Lack of Marketability Discount Theories 2008 

 ABV Examination Review Course, 2007 

 ABV Examination Review Course and Exam 

 Valuation of Family Limited Partnerships and Limited Liability Companies 

 S Corporation Valuation Issues 

 Employment Damages Workshop 

 Tax Issues in Divorce 

 Expert Witness in an Untested Litigation Area 

 Uniform Standards of Appraisal Practice, Course and Exam 

 Selection and Use of an Expert in Litigation 

 Income Tax Planning for Estates and Trusts 

 Family Limited Partnerships in Minnesota 


